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Seminare by Greinwalder & Partner
Maßgeschneiderte Seminare

Sie brauchen spezielle Weiterbildungsangebote  
für Ihr Unternehmen?

Wir konzipieren für Sie 
individuelle Inhouse Seminare!

Ihr Fitness-Club steht vor spezifischen Herausfor-
derungen oder benötigt eine maßgeschneiderte 
Weiterbildung? Dann sind unsere Inhouse-Schu-
lungen genau das Richtige.

Alle Inhalte werden auf die Bedürfnisse und Ziel-
vorgaben Ihres Fitness-Clubs zugeschnitten. Um 
sicherzustellen, dass wir das von Ihnen ange-
strebte Ziel erreichen, führen wir im Vorfeld eines 
Inhouse-Seminars ein Informationsgespräch mit 
Ihnen. Nach diesem Gespräch erhalten Sie einen 
Vorschlag, welche Inhalte wir für das Inhouse-
Seminar empfehlen, damit Sie den höchstmög-
lichen Wissenstransfer bekommen..

Sie haben die Wahl:
 Seminare, die sich inhaltlich auf den 
S.M.I.L.E. Seminarzirkel (Telefonberatung, 
Interessentenempfang, Beratung & Verkauf, 
Kundenservice, Weiterempfehlung)  
aufbauen und unternehmensspezifische 
Herausforderungen behandeln und lösen

 Maßgeschneiderte Seminare, die wir 
nach Ihren spezifischen Wünschen und 
Anforderungen neu entwickeln.

 Schulungen aus der folgenden Themenliste:

 Teamführung

 Emotionaler Vertrieb

 Mission – Vision

 Beschwerdemanagment

 und viele weitere

Ihre Vorteile:
 Sie bestimmen das Thema und die 
Schwerpunkte

 Sie erhalten einen einheitlichen Wissensstand 
in Ihrem kompletten Team

 Sie qualifizieren gleichzeitig kostengünstig 
eine große Anzahl Ihrer Mitarbeiter

 Sie bestimmen den Termin, Ort und die 
Dauer der Schulung

 Sie erhalten diverse Tools und Unterlagen, die 
im Gesamtpreis enthalten sind

 Praxisorientierte Trainings am Ort des 
Geschehens

Buchung/Anfragen:
Senden Sie Ihre Vorstellungen und Fragen an: 

seminare@greinwalder.com

Spezial-Pakete 

für S.M.I.L.E. 
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